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Сведения о преподавателе (преподавателях): 

       Блялова Н.Г., к.э.н., доцент, кафедры экономической теории и международной экономики, читает курсы «Основы экономической теории», «Микроэкономика», «Мировая экономика», «Государственное управление внешнеэкономической деятельностью»и др.

Офис: Карагандинский экономический университет, кафедра экономической теории международной экономики, преподавательская аудитория  № 266

Тел.: 44-16-24, внутренний - 116

Консультационные часы  (office hour): по графику СРСП.

Время: занятия проводятся согласно утвержденному расписанию.
Форма 1.

Характеристика дисциплины

Цель преподавания дисциплины: В условиях перехода к рыночной экономике расширяется самостоятельность страны в области внешнеэкономической деятельности. Курс «Государственное управление внешнеэкономической деятельностью» изучается  студентами 4 курса и включает вопросы экспортно–импортной политики, привлечения иностранных инвестиций, научно– технического и культурного сотрудничества, страхования внешнеэкономической деятельности.


Задачи изучения дисциплины: 

Открытость экономики страны предполагает изучение основных направлений внешнеэкономической деятельности.

- Изучить вопросы организации международных расчетов и кредитования, страхования валютных рисков и внешнеэкономической деятельности, обменные курсы и котировки, таможенное и валютно – кредитное регулирование внешнеэкономической деятельности;

- Уметь  составлять контракты купли – продажи, товаров (услуг), подряда, аренды;

- Знать кто такие торговые посредники и каковы их позиции на международном рынке;

- Знать требования, предъявляемые к различного рода биржам.

Изучение курса «Государственное управление внешнеэкономической деятельности» развивает у студентов навыки самостоятельного анализа и составления международных контрактов о оформлению сделки по различным товарным группам, способствует развитию у менеджеров управленческих и организаторских качеств.

Пререквизиты: Экономическая теория, Микроэкономика, Макроэкономика Государственное регулирование экономики, Международная экономика.
Форма 2
Политика и процедуры оценки знаний

Итоговая оценка по дисциплине определяется как сумма максимальных показателей успеваемости по 1 и 2 рубежным контролям – 60% и итоговому контролю – 40% и составляет 100%, то есть итоговая оценка определяется по формуле:
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 где:            
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– процентное содержание оценки первого рейтинга;
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- процентное содержание оценки второго рейтинга;

           Э – процентное содержание экзаменационной оценки.

При наличии по дисциплине курсовой работы, ее оценка включается в средний рейтинг – Рср = (Р1 + Р2 + полученный балл по курсовой работе)/3.

Для корректности подсчета итоговой оценки по вышеприведенной формуле необходимо оценивать знания обучающегося на рубежном контроле (рейтинге) в процентах от 0 до 100%.

Ниже приведена многобалльная буквенная система оценки знаний обучающихся по кредитной системе.

	Оценка по буквенной системе
	Цифровой эквивалент баллов
	Процентное содержание
	Оценка по традиционной системе

	А
	4.0
	95-100
	отлично

	А-
	3.67
	90-94
	

	В+
	3.33
	85-89
	хорошо

	B
	3.0
	80-84
	

	В-
	2.67
	75-79
	

	С+
	2.33
	70-74
	удовлетворительно

	C
	2.0
	65-69
	

	С-
	1.67
	60-64
	

	D+
	1.33
	55-59
	

	D
	1.0
	50-54
	

	F
	0
	0-49
	неудовлетворительно


Критерии оценки знаний обучающихся

«А», «А-» («отлично») – если обучающийся глубоко и прочно усвоил весь программный материал, исчерпывающе, последовательно, грамотно и логически стройно его излагает, не затрудряется с ответом при видоизменении задания, свободно справляется с поставленными задачами, показывает знания монографического материала, правильно обосновывает принятые решения, владеет разносторонними навыками и приемами выполнения практических работ, обнаруживает умение самостоятельно обобщать и излагать материал, не допуская ошибок;

«В+» «В», «В-» («хорошо») – если обучающийся твердо знает программный материал, грамотно и по существу излагает его, не допускает существенных неточностей в ответе на вопрос, может правильно применить теоретические положения и владеет необходимыми навыками при выполнении практических задач;

«С+», «С», «С-», «D+», «D» («удовлетворительно») – если обучающийся усвоил только основной материал, но не знает отдельных деталей, допускает неточности, недостаточно правильные формулировки, нарушает последовательность в изложении программного материала и испытывает затруднения в выполнении практических заданий;

«F» («неудовлетворительно») – если обучающийся не знает значительной части программного материала, допускает существенные ошибки, с большим затруднением выполняет практические работы.

Теми же критериями преподаватель руководствуется в процессе выставления экзаменационной оценки.

Выбор оценки в амплитуде колебаний от А- до А, от В- до В+, от D до С+ определяется степенью соответствия знаний и умений обучающегося вышеописанным критериям.

Процедура апелляции

Заявления на апелляцию по итогам экзамена принимаются в течение трех следующих после объявления результатов дней по личному заявлению обучающегося на имя Регистратора. Заявления на апелляцию регистрируются в отделе регистрации, где студент должен указать суть апеллируемого(мых) вопроса(ов). Апелляция проводится предметной апелляционной комиссией кафедры, назначаемой заведующим кафедрой, путем перерецензирования экзаменационного ответа обучающегося.

Форма 3

Таблица 1. Распределение часов по видам занятий.

	№

п.п
	Название темы
	Лек-ции
	Практика
	СРС
	Вт.ч.

СРСП

	1.
	Основные подходы к исследованию международных конфликтов.
	2
	4
	12
	2

	2.
	Определение конфликтов. К вопросу о происхождении конфликтов.
	2
	4
	12
	4

	3.
	Классификация международных и региональных конфликтов.
	1
	2
	6
	2

	4.
	К истории вопроса о разрешении международных конфликтов.
	1
	2
	6
	4

	5.
	Методы урегулирования конфликтов
	1
	2
	6
	2

	6
	Разрешение конфликтов в годы после «холодной войны».
	1
	3
	6
	3

	7.
	Международная интеграция и дезинтеграция.
	2
	2
	6
	3

	8.
	Третья сторона в урегулировании конфликта.
	2
	4
	12
	2

	9.
	Деятельность международных организаций в урегулировании региональных конфликтов.
	1
	2
	12
	2

	10.
	Переговоры как средство урегулирования конфликтов.
	1
	2
	6
	3


	11.
	Ближневосточный конфликт: возникновение и пути решения.
	1
	3
	6
	3

	12.


	Возникновение и пути решения конфликта на Балканах. Конфликты этнических меньшинств.
	
	
	
	

	13.
	Конфликты на постсоветскои пространстве.
	
	
	
	

	14.
	Предпосылки вооруженных конфликтов в Центральной Азии. Конфликт в Центральной Азии и проблемы их урегулирования.
	
	
	
	

	15.
	Возможные источники возникновения вооруженных конфликтов в регионе.
	
	
	
	

	
	Итого:
	
	
	
	


Таблица 2. График лекций и семинаров по дисциплине.

	№

пп
	Дата
	Время
	Наименование тем

	ЛЕКЦИИ

	1.
	
	
	Основные подходы к исследованию международных конфликтов.

	2.
	
	
	Определение конфликтов. К вопросу о происхождении конфликтов.

	3.
	
	
	Классификация международных и региональных конфликтов.

	4.
	
	
	К истории вопроса о разрешении международных конфликтов.

	5.
	
	
	Методы урегулирования конфликтов

	6.
	
	
	Разрешение конфликтов в годы после «холодной войны».

	7.
	
	
	Международная интеграция и дезинтеграция.

	8.
	
	
	Третья сторона в урегулировании конфликта.

	9.
	
	
	Деятельность международных организаций в урегулировании региональных конфликтов.

	10.
	
	
	Переговоры как средство урегулирования конфликтов.

	11.
	
	
	Ближневосточный конфликт: возникновение и пути решения.

	12.
	
	
	Возникновение и пути решения конфликта на Балканах. Конфликты этнических меньшинств.

	13.
	
	
	Конфликты на постсоветскои пространстве.

	14.
	
	
	Предпосылки вооруженных конфликтов в Центральной Азии. Конфликт в Центральной Азии и проблемы их урегулирования.

	15.
	
	
	Возможные источники возникновения вооруженных конфликтов в регионе.

	ПРАКТИЧЕСКИЕ ЗАНЯТИЯ

	1.
	
	
	Основные подходы к исследованию международных конфликтов.

	2.
	
	
	Определение конфликтов. К вопросу о происхождении конфликтов.

	3.
	
	
	Классификация международных и региональных конфликтов.

	4.
	
	
	К истории вопроса о разрешении международных конфликтов.

	5.
	
	
	Методы урегулирования конфликтов

	6.
	
	
	Разрешение конфликтов в годы после «холодной войны».

	7.
	
	
	Международная интеграция и дезинтеграция.

	8.
	
	
	Третья сторона в урегулировании конфликта.

	9.
	
	
	Деятельность международных организаций в урегулировании региональных конфликтов.

	10.
	
	
	Переговоры как средство урегулирования конфликтов.

	11.
	
	
	Ближневосточный конфликт: возникновение и пути решения.

	12.
	
	
	Возникновение и пути решения конфликта на Балканах. Конфликты этнических меньшинств.

	13.
	
	
	Конфликты на постсоветскои пространстве.

	14.
	
	
	Предпосылки вооруженных конфликтов в Центральной Азии. Конфликт в Центральной Азии и проблемы их урегулирования.

	15.
	
	
	Возможные источники возникновения вооруженных конфликтов в регионе.

	СРСП

	1.
	
	
	Основные подходы к исследованию международных конфликтов.

	2.
	
	
	Определение конфликтов. К вопросу о происхождении конфликтов.

	3.
	
	
	Классификация международных и региональных конфликтов.

	4.
	
	
	К истории вопроса о разрешении международных конфликтов.

	5.
	
	
	Методы урегулирования конфликтов

	6.
	
	
	Разрешение конфликтов в годы после «холодной войны».

	7.
	
	
	Международная интеграция и дезинтеграция.

	8.
	
	
	Третья сторона в урегулировании конфликта.

	9.
	
	
	Деятельность международных организаций в урегулировании региональных конфликтов.

	10.
	
	
	Переговоры как средство урегулирования конфликтов.

	11.
	
	
	Ближневосточный конфликт: возникновение и пути решения.

	12.
	
	
	Возникновение и пути решения конфликта на Балканах. Конфликты этнических меньшинств.

	13.
	
	
	Конфликты на постсоветскои пространстве.

	14.
	
	
	Предпосылки вооруженных конфликтов в Центральной Азии. Конфликт в Центральной Азии и проблемы их урегулирования.

	15.
	
	
	Возможные источники возникновения вооруженных конфликтов в регионе.


ТЕМА 1. Повышение роли внешнеэкономического фактора – главное направление развития мировой экономики

План лекции (1час)

1. Формирование междисциплинарного подхода к анализу конфликтов 
2. Изучение конфликтов с подхода «стратегических исследований»
3. Изменение геополитической ситуации и необходимость изучения новых  типов конфликтов с точки зрения «исследования конфликта».

4. Международные конфликты направления «исследование мира».

План семинара (2 часа)
1 занятие

1. Проблемы конфликтов в теории международных отношений.
2. Отличительные черты анализа международных конфликтов с позицией «стратегических исследований».
2 занятие

1. Конфликты с точки зрения исследования конфликта: Концепции И.Галтуна, К.Уолца, Р.Арона».
2. Анализ международных конфликтов направлением «исследование мира».

ТЕМА 2. Определение конфликтов к вопросу о происхождении конфликтов
План лекции  (1 час)

1. Понятие конфликта. Природа конфликта.
2. Основные стадии и фазы развития конфликта, его расширение и обострение.

3. Марксистские и неомарксистские теории происхождения конфликта.

План семинара (2 часа)
1 занятие

1. Основные компоненты изучения конфликта.
2. Факторы возникновения конфликта.

2 занятие 

1.Структурный и «концептуальный» подходы к определению причин происхождения конфликта.
2. Марксистские и неомарксистские теории происхождения конфликта.
3 занятие

Игра-дискуссия «Субъективные и объективные основания возникновения конфликтов в трудах мыслителей прошлого»
ТЕМА 3. Классификация международных и региональных конфликтов
План лекции  (1 час)

1. Возможные классификации конфликтов.
2. Классификация международных конфликтов

План семинара (1 час)
1. Критерии и характер различных типов конфликтов.
2. Межгосударственные, негосударственные и национальные конфликты.

ТЕМА 4. К истории вопроса о разрешении международных конфликтов. Методы урегулирования конфликтов.
План лекции  (1 час)

1. Основные теории решения международных конфликтов
2. Методологические основы стратегии разрешения международных конфликтов.

3. Методы и приемы разрешения международных конфликтов.

План семинара (3 часа)
1 занятие 

1. Попытки разрешения религиозных, культурных, идеологических, этнических, территориальных конфликтов в истории человечества.

2. Наиболее известные международные конфликты в истории и пути их решения.
2 занятие 

1. Методы и приемы разрешения международных конфликтов.
2. Проблемы, связанные с урегулированием конфликта при его эскалации к расширении.

3 занятие

Ролевая игра «Урегулирование политического конфликта»

ТЕМА 5. Разрешение конфликтов в годы после «холодной войны»
План лекции  (1 час)

1. Конфликты в пост-биполярную эпоху.
2. Анализ конфликтов в концепции нового миропорядка.

План семинара (2 часа)
1 занятие

1. Новый мировой порядок.
2. Особенности современных конфликтов.

2 занятие

1. Место и роль конфликтов в концепциях нового миропорядка:
а) Ф.Фукуяма и концепция «конца истории»;

б) С Хантингтон и теория «столкновения цивилизаций»;

в) З.Бзежински – геополитика сверх держав;

г) роль и место конфликтов в исламских концепциях миропорядка.

3 занятие

1. Роль многосторонней дипломатии в разрешении опасных международных конфликтов (на примеры индо-пакистанского конфликта).

ТЕМА 6. Международная интеграция и дезинтеграция.
План лекции  (1час)

1. Понятие, типы и вимды интеграции.
2. Теории интеграции.

3. Дезинтеграция мирового сообщества.

План семинара (1 час)
1. Сущность и роль интеграционных и дезинтеграционных процессов на современном этапе.
2. Типы политических объединений.

3. Теоретические модели международной интеграции

ТЕМА 7. Третья сторона урегулировании конфликта
План лекции  (1 час)

1. Сущность, основные задачи и средства медиаторства.
2. Результативность медиаторской деятельности.

План семинара  (2 часа)

1. Предпосылки участия третьей стороны в урегулировании конфликта.
2. Форма участия третьей стороны в разрешении конфликта.
2 занятие

1. Условия эффективного участия третьей стороны в урегулировании конфликтов.
2. Этапы процесса посредничества.

ТЕМА 8. Деятельность международных организации в урегулировании региональных конфликтов.
План лекции  (1час)

1. Правовая  основа деятельности международных организаций в урегулировании конфликтов.
2. Основные направления миротворческой деятельности международных межправительственных организаций.

3. Деятельность международных неправительственных организаций в конфликтных зонах современного мира.

План семинара  (2 часа)

1 занятие

1. Правовая  основа деятельности международных организаций в урегулировании конфликтов.

2. ООн и ее участие в разрешении международных конфликтов.

2 занятие

1. ЕС и его подходы к урегулированию региональных конфликтов.
2. Коллективная безопасность. Международное сотрудничество, его содержании и формы.

ТЕМА 9. Переговоры как средство урегулирования конфликтов.
План лекции  (1 час)

1. Виды международных переговоров.
2. Функции международных переговоров.

3. Особенности подготовки к международным переговорам.

4. Организация международного переговорного процесса.

План семинара (3 часа)
1 занятие

1. Виды переговоров, их участники.
2. Функции международных переговоров.

2 занятие

1. Роль СМИ в процессе проведения переговоров.
2. Подготовка и проведение переговоров.

3 занятие

3. Виды переговоров, их участники.

4. Функции международных переговоров.

ТЕМА 10. Конфликты этнических меньшинств.
План лекции  (1 час)

1. Сущность этнополитического конфликта.
2. Способы урегулирования межэтнических конфликтов.

План семинара (1 часа)
1 занятие

1. Сущность этнополитического конфликта.
2. Причины возникновения этнических конфликтов.

3. Классификация этнических конфликтов.

2 занятие 

1. Способы урегулирования межэтнических конфликтов (на примере косовского конфликта в 1999-2007 г.г.)
ТЕМА 11. Организация и техника деловых контактов

План лекции  (1 час)

1. Деловые контакты: основные виды и формы

2. Организация и проведение деловых переговоров

3. Правила международной этики

ПЛАН СЕМИНАРА (2 часа)

28 занятие

1. Организация деловых контактов в международной практике

2. Деловые переговоры: подготовка, порядок проведения переговорного процесса

3. Деловая переписка. Структура делового письма

29 занятие (экономические проекты)

Организация приёмов

30 занятие (экономическая презентация)

Правила международного этикета

Форма 4.

УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ.

1. СПИСОК РЕКОМЕНДУЕМОЙ ЛИТЕРАТУРЫ.

Основная литература:

1. Э.Т. Рубинская. Управление внешнеэкономической деятельностью предприятия. Москва: Издательство ПРИОР, 2001, 240с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.298/Р82)

2.  Основы внешнеэкономических знаний. Под ред.И.П. Фаминского. 2-е изд. перераб. и доп. Москва: Международные отношения, 1994, 480с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.5/О-75)

3. Б.Б. Темиргалиев, Н.Ш. Дулатов Организация и техника проведения внешнеторговых операций в РК (учебное пособие). Алматы: университет Туран, 1999, 62с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/Т32)

4. Темиргалиев Б.Б. Основы ВЭД РК. Алматы, 1999 (шифр в библиотеке КЭУ 65.9(2к)/Т32)

5.  Кретов И.И., Садченко К.В. Внешнеторговое дело: учебное пособие: учебное пособие. Академия внешней торговли, Москва: Дело и сервис, 2006, 400с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/К80)

Организация и техника проведения внешнеторговых операций (конспект лекций). Москва: Издательство ПРИОР, 2000, 160с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/064)

6. Предприятие на внешних рынках: Внешнеторговое дело: Учебник. Под ред.С.И.Долгова, И.И. Кретова. Москва: Издательство Бек, 1997, 784с.

7. Герчикова И.Н. Международное коммерческое дело: Учебник для вузов. Москва: Банки и биржи, ЮНИТИ, 1996, 501с.

8.  Бахрамов Ю.М., Глухов В.В. Организация внешнеэкономической деятельности. Особенности менеджмента: Учебное пособие. – Серия «Учебники для вузов. Специальная литература». – СПб.: Издательство «Лань», 2000, 448с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.298/Б30)

9. Журнал «ВЭД в Казахстане»

Дополнительная литература:

10.  Романенко И.В. Ценообразование: конспект лекций. – СПб: издательство Михайлова В.А., 2000, 64с.

11. Левшин В.М. Внешнеторговые цены. Москва: Внешнеторгиздат, 1990, 136с.

12. Шепелев Р.Ф. Товарная номенклатура ВЭД. Москва: Издательство ПРИОР, 2000, 144с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/Ш48)

13. Голощапов Н.А. Таможенный словарь-справочник участника ВЭД. Под ред. В.И. Осипова. Москва: Викинг, 2000, 277с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/Г61)

14. Коровкин. Оформление валютных опреаций. Москва: Издательство ПРИОР, 1995, 208с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.262/К68)

15. Рыбалкин В.Е. Международные экономические отношения. Учебник. 2-е издание, Москва: Дипломатическая академия, 1998, 368с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/М48)

16. Международные экономические отношения. Под ред. проф.Черкасова Н.А. Л:1990, 173с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.5/М43)

17. Сихимбаева Внешнеэкономическая деятельность. Астана, 2001. с.164 (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2к)/с-41)

18. КЭУК Внешнеэкономическая деятельность. Электронный ресурс. Караганда, 2001, 1 дискета (шифр в библиотеке КЭУ 67.408/к21)

19. Государственное регулирование экономики. Мищенко В.В. уч.пос. М.: Инфра-М, 2002, с.480 (шифр в библиотеке КЭУ 65.012.2/М71)

20. Реформирование казахстанской экономики: уроки, теория и практика: сб.науч.трудов. Алматы, экономика, вып.1. 2001. с.160 (шифр в библиотеке КЭУ 65.91 (2к)/р45)

21. Грачёв Ю.Н. Внешнеэкономическая деятельность. Организация и техника внешнеторговых операций:уч.прак.пос.М.,2001.,с.592 (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/г78)

22. Носкова И.А Международное валютно-кредитные отношения: уч.пос.М.:Банки и биржи, Юнити, 1995, с.208 (шифр в библиотеке КЭУ 65.5я73/н84)

23. Васильев Г.И., Галанов С.С. Новый механизм расчётов и кредитования внешнеэкономического комплекса. М.: Финансы и статистика, 1992,с. 240 (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2)8/в19)

24. Муханова Г.К. Организация  и управление ВЭД: уч.пос. Алматы, экономика.ч.1, 2002, с.114 (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2к)М92)

25. Утегенова С.Т. Внешнеэкономические аспекты индустриального развития в национальной экономике: Автореферат диссертации. Караганда, КЭУК,2003, с.34 (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2к)у84)

26. Бабашкина А.М. Государственное регулирование национальной экономики: Учебник, М.: Финансы и статистика, 2003, с.480. (шифр в библиотеке КЭУ 65.012.2/б12)

27. Регулирование ВЭД: таможенный союз. Павлодар, Инфо-Т, 2001,с.176. (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/р32)

28. Дегтярёва О.И. ВЭД: уч.пос.М.: Дело, 2004, 424с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.298/д26)

29. Босачёва З.Н. Управление экономическим ростом. М, Экономика, 2004, 316с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.012.2/б85)

30. Кучуков Р.А. Теория и практика государственного регулирования экономических и социальных процессов. Уч.пос. для вузов. М.Гардарики, 2004, 288с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.012.2/к95)

31. Мамыров Н.К. Государственное регулирование экономики в условиях Казахстана (теория, опыт, проблемы). Уч.пос., М.: Экономика, 1998, 248с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2)/м22)

32. Прокушев Е.Ф. ВЭД. Уч.прак.пос. М.: Маркетинг, 1999, 208с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2)8/П80)

33. Голощапов Н.А. Цены и ценообразование. Уч.прак.пос. М.Приориздат, 2004, 160с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.422/г61)

34. Покровская В.В. Организация и регулирование ВЭД. М.:Юристъ,2000, 456 с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.5/п48)

35. Каренов Р.С. Экономические функции государства. Караганда, КарГУ, 2000, 189с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2к)/к22)

36. Основы ВЭД. Уч.пос. Е.К. Ертысбаев, Караганда, КЭУК, 1999, 167с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2к)/к21)

37. Райзберг Б.А. Государственное управление экономическими и социальными процессами. Уч.пос. М.:Инфра-М, 2005, 384с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.05/р18)

38. Организация и техника внешнеторговых операций. Сборник задач. Под ред. В.В. Покровской. М.: Юрист,1999, 96с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.5/064)

39. Мировая экономика и международный бизнес. Учебник. Под ред. В.В. Полякова, Р.К. Щенина. 2-е изд. М.Кнорус, 2005, 656 с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.5/м64)

40. Шумилов В.М. ВТО: право и система. Уч.пос. М.Проспект, 2006, 208с (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/ш96)

41. Прокушев Е.Ф. ВЭД. Учебник. М.: изд. «Дашков и К», 2005, 424с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.5/п80)

42. Куренкеева Г.Т. Внешнеэкономическая безопасность Казахстана. Уч.пос.Алматы, 2005, 85с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.5/к73)

43. Зыкин И.С. Внешнеэкономические операции: право и практика. М.:МО, 1994, 304с. (шифр в библиотеке КЭУ 67.93/з-96)

44. Покровская В.В. ВЭД. Учебник. М.: Экономистъ, 2006, 672с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.298/п48)

45. Русско-английский внешнеторговый и внешнеэкономическйи словарь Под ред. И.Ф. Ждановой, 5-е изд М.2002, 1023с. (шифр в библиотеке КЭУ 81.2 англ/р89)

46. Каримбаева Г.А. Государственное регулирование национальной экономики. Караганда, 2006, 140с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.9 (2к)/к23)

47. Ростовский Ю.М. ВЭД. М.Экономика, 2006, 589с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.428/р78)

48. Воронкова О.Н. ВЭД: организация и управление. Уч.пос. под.ред. Е.П. Пузаковой. М.: экономистъ, 2007, 495с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.298/в75)

49. Деловой этикет 2-е изд.пер. и доп. Киев.: Альтерпрес, Вира-Р, 2001,352 с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.050.2/д29)

50. Азбука хорошего тона: Минск: Вышэйшая школа, 1994, 240с. (шифр в библиотеке КЭУ 87.717/а35)

51. Кнорринг В.И. Теория, практика и искусство управления: уч.для вузов. 3-е изд. М.: Норма, 2004, 544с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.290-2/к53)

52. Егоршин А.П. Этика деловых отношений. Уч.пос.для вузов. Нижний Новгород, 2005, 408с. (шифр в библиотеке КЭУ 87.7/е30)

53. Тимошинов В. Культурология: Казахстан-Евразия Восток-Запад. Справочник по мировой культуре. А.,Нус, 2003, 396с. (шифр в библиотеке КЭУ 71/т41)

54. Караяни А.Г. Психология и этика делового общения. Уч.пос. Новосибирск: Класс-плюс, 2004, 96с. (шифр в библиотеке КЭУ 88.б/к27)

55. Басаков М.И. Как правильно подготовить и оформить деловое письмо. Уч.прак.пос. 3-е изд. М.: Дашков и К, 2005, 112с. (шифр в библиотеке КЭУ 65.050.2/Б27)

56.  Нельсон К.А. Бизнес. Этикет. Международные стандарты общения. М.Интернет-трейдинг, 2005, 257с. (шифр в библиотеке КЭУ 87.7/н49)

57. Пост Э. Этикет. Классическое руководство. Э.пост. М., 2005, 648 с. (шифр в библиотеке КЭУ 87.7/п63)

58. Соловьёв Э.Я. Этикет делового человека. Организация встреч, приёмов, презентаций. Для бизнесменов и всех, кто вступает в контакты с иностранными фирмами. Минск, 1994, 96с. (шифр в библиотеке КЭУ 87.715/с60)

59. Деловое общение. Уч.пос. И.Н. Кузнецов. М. 2006, 528 с. (шифр в библиотеке КЭУ 87.7/д 29)

60. Психология и этика делового общения. Учебник. М.2000, 327с. (шифр в библиотеке КЭУ 88.4/п86)

61. Мосеев Р.Н. Международные этические нормы и психология делового общения. М., 1997, 128с. (шифр в библиотеке КЭУ 88.5/м81)

62. Психология и этика делового общения. Под ред Лавриненко В.Н., М., 2006, 415с. (шифр в библиотеке КЭУ 88.4/п86)

63. Послание Президента РК народу Казахстана «К конкурентоспособному Казахстану, конкурентоспособной экономике, конкурентоспособной нации» г. Астана 19 марта 2004г.

64. Постановление Правительства РК «Об индикативном плане социально- экономического развития РК на 2004- 2006 гг.»

65. Указ Президента РК «О стратегии индустриально-инновацион​но​го развития РК на 2003- 2015 гг.»
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79. www.stat.kz – Агентство РК по статистике 

80. www.nationalbank.kz – Национальный Банк РК 

81. www.enbek.kz – Министерство труда и социальной защиты РК

82. www.minplan.kz – Министерство экономики и бюджетного планирования РК

83. www.minfin.kz – Министерство финансов РК

84. www.mit.kz – Министерство индустрии и торговли РК

85. www.government.kz 

86. www.akorda.kz – Официальный сайт Президента РК

87. www.countrywatch.org
88. www.worldbank.org

2. КОНТРОЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ
2.1  ВОПРОСЫ ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ПЕРВОГО РУБЕЖНОГО
КОНТРОЛЯ:
1. Основные формы внешнеэкономических связей.
2. Факторы развития внешнеэкономической деятельности.
3. Сущность внешнеэкономического комплекса страны.
4. Органы государственного управления ВЭД.
5. Административные методы регулирования ВЭД.
6.  Экономические методы стимулирования экспортного
производства.
7.  Стратегия внешнеэкономического развития.
8.  ВЭП.
9.  Руководство таможенным делом.
10.  Пошлины и тарифы, их виды.
11.  Тарифные льготы.
12.  Сущность и классификация базисных поставок товаров.
13.  Содержание базисных условий Инкотермс.
14.  Особенности применения терминов Инкотермс-2000.

15.  Цель создания гармонизированной системы (ГС) описания и

кодировки товаров.
16.  Основные понятия ГС описания и кодирования (кодов) товаров.
17.  Структура и содержание разделов, групп, товарных позиций и
субпозиций ГС.
18.  Основные правила декларирования товаров.
19.  Необходимость использования транспорта во ВЭД.
20.  Организация международных перевозок основными видами
транспорта.
21.  Транспортные связи.
22.  Транспортное страхование.
23.  Маркетинг во ВЭД.
24.  Сущность маркетинга во ВЭД.
25.  Принципы маркетинга во ВЭД.
26.  Методы маркетинга во ВЭД.
27.  Внутренняя и внешняя среда маркетинга во ВЭД.
28.  Информационное обеспечения маркетинга во ВЭД и
прогнозирование.
29.  Продвижение товаров на внешнем рынке.
30.  Цели создания предприятий с иностранными инвестициями.
31.  Управление предприятий с иностранными инвестициями.
32.  Определение экономической эффективности деятельности
предприятий с иностранными инвестициями.
33.  Необходимость ВЭД предприятия.
34.  Форма ВЭД предприятия.
35.  Планирование ВЭД предприятия.
36.  Иностранные инвестиции.
37.  Основные факторы, учитываемые при выходе на зарубежный рынок.
38. Субъекты и объекты международных торговых сделок(МТС).
39. Оформление сделок купли-продажи.
40.  Осуществление лизинга и лицензирования.
41.  Ноу-хау.
42.  Инжиниринговая деятельность.
43.  Контракт купли-продажи, его структура.
44.  Сущность, виды и механизм действия внешнеторговых
контрактов.
2.2 ВОПРОСЫ ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ВТОРОГО РУБЕЖНОГО
КОНТРОЛЯ:
1. Цена и общая сумма контракта, условия платежей.
2. Качество, упаковка, маркировка товара, штрафные санкции, форсмажор.
3. Арбитраж, страхование, типовые контракты.
4. Техника осуществления экспортных, импортных, реэкспортных и
реимпортных операций.
5. Основные операции в процессе купли-продажи сырьевых,
продовольственных товаров и материалов.
6. Общие тенденции торговли сырьевыми и сельскохозяйственными
товарами.
7. Особенности торговли промышленными товарами, машинами и
оборудованием.
8. Производственная и сбытовая кооперация.
9. Товарообменные операции.
10. Услуги на мировом рынке.
11. Необходимость использования торговых посредников во внешней
торговле.
12. Операции по договорам комиссии и консигнации.
13. Операции с участием простых и сбытовых посредников,
поверенных, торговых агентов.
14. Условия работы посредников на внешнем рынке и формы оплаты
их услуг.
15.  Использование товарных бирж во внешнеторговых операциях.
16. Подготовка и проведение международных торгов.
17. Особенности аукционных торгов.
18. Выбор каналов сбыта и контрагента.
19. Подготовка коммерческих предложений и запросов.
20. Особенности проведения деловых переговоров.
21. Подписание и исполнение контрактов.
22. Сущность международных расчетов и валютных операций.
23. Основные формы международных расчетов.
24. Аккредитивная и инкассовая форма расчетов.
25. Валютно-финансовые условия внешнеторговых контрактов.
26. Валютные риски.
27. Пути совершенствования валютно-финансовых отношений во
ВЭД.
28. Международная конкурентоспособность РК.
29. Проблемы конкурентоспособности РК.
30. Теоретические подходы к источникам конкурентоспособности
страны.
31. Теория конкурентных преимуществ М.Портера.
32. Основные направления повышения конкурентоспособности РК.
33. Основные виды внешнеэкономической стратегии государства.
34. Тарифные и нетарифные ограничения.
35. Условия внешнеторгового контраста по Инкотермс.
36. Формы оплаты во ВЭД.
37. Операции предприятии по экспорту (импорту) капитала и
технологии.
38. Внешнеэкономические аспекты индустриального развития.
39. Основы формирования индустриального развития национальной
экономики.
40. Факторы индустриализации экономики.
41. Политика импортозамешения и экспортная ориентация.
42. Индустриальное развитие стран Юго-Восточной Азии.
43. Влияние новых индустриальных стран (НИС) на Казахстан.
44. Внешнеторговая политика Казахстана.
45. Схема казахстанской стратегии индустриального развития.
ВОПРОСЫ ДЛЯ ПОДГОТОВКИ К ЭКЗАМЕНУ:
1. Внешнеэкономическая деятельность государства - неотъемлемая
часть внешней политики государства.
2. Условия развития экономических связей между странами.
3. Стратегия   развития   внешнеэкономических   связей   Республики
Казахстан.
4. Значение развития внешнеэкономических связей для экономики
Казахстана.
5. Развитие внешней торговли.
6. Совершенствование      экспортной      структуры,      обеспечение
рационШ1ьного импорта.
7. Повышение конкурентоспособности продукции.
8. Вхождение   Республики   Казахстан   во   Всемирную   торговую
организацию.
9. Сущность и механизм работы внешнеэкономической деятельности
государства.
10. Реформирование   внешнеэкономической   деятельности:   цели   и
задачи.
11. Факторы расширения внешнеэкономических связей.
12. Роль внешнеэкономических связей в повышении эффективности
экономики.
13. Вывоз капитана.
14. Сущность       и       механизм       выработки       государственной
внешнеэкономической политики.
15. Основные    направления    внешнеэкономической    деятельности
государства.
16. Содержание   и   сущность   экспортно-импортной   политики
государства.
17. Политика валютного регулирования.
18. Закон Республики Казахстан «О валютном регулировании».
19. Международное    правовое    обеспечение   внешнеэкономической
деятельности в Казахстане.
20. Государственная   внешнеэкономическая   политика:   сущность   и
механизм.

21. Основные     направления     внешнеэкономической     деятельности
государства.
22. Экспорт. Импорт. Понятие и сущность.
23. Привлечение иностранных инвестиций в экономику Республики
Казахстан.
24. Структура  государственного  управления   внешнеэкономической
деятельности.
25. Органы  государственного   управления   и   их  роль   в  развитии
внешнеэкономической деятельности.
26. Центральный     национальный     банк     Республики     Казахстан;
Государственный комитет по антимонопольной политике: Торгово- промышленная палата Республики Казахстан.
27. Республиканский и местный валютные фонды.
28. Органы       управления       внешнеэкономической       деятельности
государства.
29. Хозяйствующие     субъекты     в     сфере     внешнеэкономической
деятельности.
30. Основные   функции   законодательных   органов   республики   в
области развития внешнеэкономических связей.
31. Функции исполнительных органов власти республики в области
развития внешнеэкономических связей страны.
32. Органы   государственного   управления   и   их   роль   в   развитии
внешнеэкономической деятельности.
33. Функции местных органов власти в регулировании и управлении
внешнеэкономической деятельности.
34. Организация  внешнеэкономической   деятельности   в   странах  с
рыночной экономикой.
35. Министерство торговли США: его функции, структура.
36. Управление внешнеэкономической деятельности в США на уровне
штатов.
37. Министерство торговли и промышленности Великобритании, его
функции а регулировании внешнеэкономической деятельности.
38. Министерство  внешней  торговли  и  промышленности  Японии,
структура.
39. Бюро внешней торговли Японии.
40. Интернациональная    стоимость    товара    и    особенности    ее
формирования.
41. Методы определения мировой цены.
42. Влияние спроса и предложения на мировые цены.
43. Основы ценообразования ка мировом рынке.
44. Требования, предъявляемые к мировым ценам.
45. Роль потребительской стоимости в ценообразовании.
46. Факторы    отклонения    мировых    цен    от    интернациональной
стоимости.
47.  Виды цен.
48. Виды внешнеторговых операций.
49. Содержание внешнеторгового контракта купли-продажи.
50. Виды внешнеторговых контрактов.
51. Экспортные и импортные операции.
52. Реэкспортные и реимпортные операции.
53. Подготовка и заключение контрактов.
54. Торговые посредники.
55. Договоры между посредниками.
56. Позиции посредников на рынке, их права.
57. Биржевая торговля.
58. Международные торги.
59. Договоры между посредниками.
60. Агентские соглашения.
61.  Права посредников на рынке (неисключительное право продажи товаров; исключительное (монопольное) право продажи товаров; преимущественное право продажи (право первой руки)),
62. Виды бирж.
63. Биржевые операции.
64. Организация и техника аукционной торговли.
65. Открытые и закрытые торги.
66. Организация международных расчетов.
67. Валютные рынке в международной торговле.
68. Валютно-финансовые условия внешнеторговых контрактов.
69. Формы международных расчетов.
70. Понятие и сущность страхования.
71. Виды страхования.
72. Особенности    и   условия    страхования    внешнеэкономической
деятельности.
73. Валютный курс.
74. Прямая и обратная котировка.
75. Условия валютно-финансовых внешнеторговых контрактов.
76. Формы международных расчетов.
77. Сущность страхования.
78. Страхование      ответственности      перед      третьими      лицами.
Перестрахование.
79. Транспортное страхование. Морское страхование.
80. Основные  формы  и  разновидности  кредита в  международной
практике.
81. Основные условия международных кредитов, их содержание.
82. Лизинг как форма финансирования в международной торговле.
83. Виды кредита в международной практике.
84. Факторинг как форма кредитования.
85. Форфейтинг как форма кредитования.
86. Проектное      финансирование      как      специфическая      форма   '
кредитования внешнеэкономических связей.
87. Сумма кредита, срок погашения кредита.
88. Сущность и виды контрагентов.
89. Виды фирм. Правовой статус фирм.
90. Виды контрагентов.
91. Основные виды и формы деловых контактов.
92. Организация и проведение деловых переговоров. Виды и формы
деловых контактов.
93. Правила международной этики.
94. Переговоры как способ совершения внешнеторговой операции.
95. порядок проведения и организация деловых переговоров.
96. Оформление документации. Деловая беседа.
97. Деловая переписка. Структура делового письма.
98. Организация приемов.
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